Factsheet: E2MA/Kiosk — B2B Newsletter Verteiler E2Ma"

LEADGENERATION.

Wir selektieren lhre
Zielgruppe in unsere Email
Superselect-Database aus tiber 120.000 B2B
E-Mailkontakten. Die Businesskontakte haben wir an
Hand der postalischen Adresse festgestellt: Ist ein
Gewerbe angemeldet, so ist es mit grolRer Sicherheit eine business
Adresse. Das interessante ist, das man diese Adressen privat
erreicht und nicht Gber die B2B Adresse, somit kann man auch
auller Arbeitszeiten jemand erreichen. Die Emailkontakte haben
selbstverstandlich ein Double Opt-in und sind eigens lGber unsere
Umfragen und Gewinnspiele generiert, also nicht Gber zugekaufte
Adressen. Beispiele davon erhalten Sie unter:
www-onlinegewinndirekt.de. Ubrigens haben alle E-Mailadressen
zusatzlich eine gepriufte
Postadresse und bei 80% ist sogar eine
Telefonnummer vorhanden.
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LEADGENERATION.

,Die E2Ma GmbH gehort zu den fihrenden Unternehmen im Bereich der Leadgenerierung fur
Direktmarketing- und Marktforschungszwecke in Deutschland. Bereits seit 2005 auf dem deutschen Markt
aktiv, erfolgte im Jahr 2014 die Ausdehnung der Unternehmensaktivititen nach Osterreich und in die
Schweiz. Uber verschiedene Gewinnspiele und Umfragen im Internet wird ein Verteiler fiir Stand Alone
Kampagnen aufgebaut.”

Altersgruppen

m 18-24 Jahre

m 25-34 Jahre

m 35-44 Jahre
45-54 Jahre
55+ Jahre
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LEADGENERATION.

Geschlecht Kinder im Haushalt PLZ / Bundesland

Konsumverhalten und
Produktinteressen

Selektionsmerkmale

Versicherungen &
Finanzdienstleistungen
Spender

Gewinn- & Glickspielteilnehmer

Telekommunikation

Verlagsprodukten, Abonnenten

Mindestauftragswert: €750, - Garten & Tierbesitzer G
Preis pro Tausend Adressen: €75,- Nutzer von Touristik Portalen, www.e2ma.de

Sammler

Konditionen:

www.kioskmedia.de



